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Ficou com alguma dúvida?

BluDocs

Roleta de prêmios/
Brindes especiais

Cashback

Lançamento de coleções 
com ações na loja

Desconto de aniversário

Seja desconto em dobro para clientes 
em dupla, ofertas de lançamento, pague 
1 e leve 2, desconto em kits completos 
ou oferta de um código de desconto 
mediante uma ação (Ex: seguir a marca 
no Instagram, responder a uma 
pesquisa), programas de incentivo 
costumam gerar conversão e, muitas 
vezes, um upselling.

Uma roleta de prêmios com brindes especiais 
para compras acima de determinado valor 
também podem garantir um upselling. 

Programas de cashback podem fazer 
com que seu cliente retorne para 
efetuar uma nova compra com 
desconto, principalmente quando 
coloca-se prazo de validade neste 
cashback. O valor deste cashback e o 
prazo de validade deve ser avaliado de 
acordo com o seu ticket médio e com o 
período de recompra de cada produto.

A chegada de novos produtos em uma loja 
costuma gerar bastante movimentação de 
venda, e uma excelente prática promocional é 
a realização de ações especiais na loja com a 
chegada de novos produtos, sejam brindes, 
comes e bebes e descontos especiais.

Uma prática promocional consagrada e que 
costuma trazer upselling de vendas é o 
desconto no mês de aniversário do cliente. 
Para isso, é fundamental que peça-se a 
data de aniversário no cadastro do cliente, 
para que, quando seu mês chegar, ele 
receba comunicações (WhatsApp, e-mail…) 
informando o desconto que será concedido 
para ele durante todo o mês.
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Programas de incentivo

A dica é definir qual o seu ticket médio 
e colocar este valor mínimo um pouco 
acima, para que o consumidor inclua 
mais algum produto na sua compra 
para girar a roleta e ganhar brindes.

É fato que o consumidor brasileiro adora 
promoções, por isso, ações como essa são 

grandes aliadas das marcas para atrair os olhares 
e a preferência dos consumidores. 



Capriche no planejamento da ação e ponha em 
prática as nossas dicas!

promocionais

para colocar 
em prática
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